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活动策划是奔着影响消费者的心理和行为去的，只有基于这个目的去做活动策划，才可以做
出真正有价值的品牌营销活动。所以企业在做活动策划就要考量两点：一是消费者在活动中有没
有获得感，不光是物质利益的回报，还是精神层面的奖励。不然人家为什么要参与你活动呢，直
接下单不就完了吗？二是消费者到底在活动中有没有参与感，很多活动看着是希望消费者参与和
互动的，但实质上却是单向的传播，活动不是靠消费者口碑和社会话题扩散，而是靠媒体发稿宣
传。这就是变成了活动式硬广，做活动的目的是为了给新闻通稿找素材。在大多数情况下，可信
度源自方案的执行力。发布会策划排名

如何找到一家好的活动策划公司呢？一、从案例看：找一家有实力的活动策划公司，直观的
方法就是看这家活动策划公司的案例，案例的效果。市场部找活动公司时咨询做其过有哪一些大
型活动的案例，大型活动的效果。从这方面都可以了解活动公司实力如何。二、资源：一家好的
活动策划公司一定有好的资源，在找活动策划公司时要咨询是否有媒体资源、广电资源等这些信
息都十分重要的。三、优势：每一家活动策划公司都有他的实力所在，那么我们在咨询活动策划
公司时，看其活动策划公司占的优势，跟自己匹配的活动策划公司，就选择哪一家活动策划公司。
四、服务：找一家有实力的活动策划公司非常重要，对于服务流程都要一一了解。发布会策划排
名活动策划往往对于新产品上市、产品终端铺货和产品转型具有直接的效果。

活动策划与活动执行的区别是先有策划后有执行，策划占据主导地位，执行是需要根据策划
的意图进行执行。活动策划是脑力运动，活动执行更多的是体力运动。1、活动策划包括：活动提
案、活动方案、活动流程、人员分工表、媒体信息表、活动预算表。2、活动执行：负责各类活动
的管理，执行；参与策划及活动效果评估；负责活动场地现场安排及过程跟踪跟进，协调解决各
类问题；参与活动方案构建，完善各种活动资料的存档；根据需要配合其他部门完成各项活动执
行、宣传工作。

如何找准活动策划的目标对象？活动策划的目的是影响大量消费群体，但是为了影响这大量
群体，其实活动必须针对少数群体展开。因为你的目标人群一大众化，那么你的活动就很容易失
去焦点，失去压强。这样的活动，看上去是针对所有人的，但是没有一个群体会产生“这个活动
是做给我的”这样一种代入感。人群的准确才方便你产出内容和话题，从而具备更强的传播穿透
力。你找准目标人群之后，也就更容易找到你的意见领导（谁会帮你扩散这个活动），这个群体
也就成了你的活动向外扩散的源点人群。活动策划会涉及到与各部门协调配合，寻求支持，能表
达清自己需求的活动策划者是推进进度的关键。
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活动策划能像游戏一样让消费者上瘾吗？对于活动策划来说，较重要的就是要给参与活动的
消费者提供明确的反馈和激励，从而激发消费者参与活动，享受活动的过程。那么，为什么玩游
戏让人快乐、让人上瘾吗？这是因为游戏的设计有两点激发了我们：一，每个游戏都会给人明确
的目标和实现目标的一套规则（也就是方法步骤）。而人类这种生物的特点就是人一旦有了目标，
那么做事就会很有动力。现实生活中，为什么很多人会感到迷茫、感到无聊呢？恰恰是因为很多
人在生活中没有一个明确可量化的目标，或者有目标但是没有实现目标的规则与方法。二，你在
游戏中有努力，就会有明确的反馈。比如你在游戏中击败了敌人和怪兽，你会获得多少经验、财
宝、装备、生命值、武力值等。即时的反馈，能够告诉你离目标还有多远，能够让你实时看到自
己努力的成果。反馈带给人成就感和掌控感，也就是乐趣的来源。活动策划需要传达出活动背后
所隐含的深远含义。发布会策划排名

在当前媒介经营市场竞争日益白热化的形势下，媒体将越来越多地扮演企业或准企业角色。
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活动策划需要变换写作风格。一般来说，策划人员在策划案的写作过程中往往会积累自己的
一套经验，当然这种经验也表现在策划书的写作形式上，所以每个人的策划书可能都会有自己的
模式。但是往往是这样的模式会限制了策划者的思维，没有一种变化的观点是不可能把握市场的。
而在策划书的内容上也同样应该变换写作风格，因为如果同一个客户三番五次地看到你的策划都
是同样的壳子，就很容易在心理上产生一种不信任的态度，而这种首因效应有可能影响了创意的
表现。发布会策划排名

上海励博展览服务有限公司致力于商务服务，以科技创新实现高质量管理的追求。会议客作
为商务服务的企业之一，为客户提供良好的会议服务，会务服务，会议场地，舞台搭建。会议客
始终以本分踏实的精神和必胜的信念，影响并带动团队取得成功。会议客始终关注商务服务市场，
以敏锐的市场洞察力，实现与客户的成长共赢。


